5 Claves para disenar
una estrategia que vende
mas y mejor.

Juliana Arias | Estratega Sector Inmobiliario y Constructor

Conozcamonos



CUARENTENA TOTAL.:

¢Y ahora qué?

Breaking News PN

Cuarentena total en Colombia @

El presidente de Colombia confirmd que desde el martes 24 de marzo
habra aislamiento preventivo por el coronavirus en todo el territorio nacional.
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5 claves con

ACCIONES QUE
S IMPLEMENTAR
MANANA MISMO

PODRA




Juliana Arias, consultora
en estrategia de negocios,

marketing y marca personal
en el sector inmobiliario.

e 18 afos de
experiencia

e 10 annos CMO
@constructoracontex

e Clientes: Quiiven,
SICO, Convel, Kastor,
Inquietudes
Inmobiliarias




;CUAL ES TU META
PARA JULIO?



LAS 5 CLAVES



VENDE UNA TRANSFORMACION
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entretenimiento .




¢Queé problema emocional
resuelve su proyecto?

¢Estatus? ¢Miedo a invertir? ¢Seguridad?

Reescriban su mensaje hoy mismo.



ENFOCATE EN QUIENES
REALMETE VALORAN
LO QUE OFRECES.
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ldentifiquen tres caracteristicas
diferenciales de su proyecto y asegurense
de comunicarlas de forma clara,
coherente y transversal.

Incliyanlas en toda la comunicacion:
pauta, publicidad, piezas off, discurso
y redes sociales.



Convierte

o

Inspira

CONTENIDO QUE VENDE SIN VENDER




8/10 personas NO saben
qué es una vivienda VIS



Crea‘guias faciles para que el
cliente pueda entender el proceso
de compra, (como si le estuvieras
explicando a tu mama)

y compartelas a tus prospectos.






DISENA EXPERIENCIAS
QUE QUIERAN COMPARTIR



Decir

+50% tiempo para vender



80% 20%

hablar.



l[dentifiquen 3 caracteristicas
diferencilales de su cliente
ideal (ej: ‘ejecutivos que
trabajan desde Casa’%

Yy usen ese lenguaje en todo.



Revisen
qué tienen
en comun
los clientes
actuales

y hagan el
ejerciclo de
crear ese cliente
Ideal, basado en
sus gustos y
estilo de vida.






a un

apartamento de
1800 MILLONES:

De un ViSZ CUANDO CREES
de bom EN TU CLIENTE.



Creel

COHERENCIA = CONFIANZA



25%3>50%

tasa de clerre

LA CREDIBILIDAD DUPLICA TU TASA DE CIERRE




Evalaa:

Lo que dices ~~ Como te ves =~ Como actuas ~Codmo te expresas

¢Mantienes en tu forma de ser y actuar
en los distintos espacios donde interactlas con otras personas?



ELIGE 1
CLAVE

IMPLEMENTALA
EN 48 HORAS
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DESCARGA: GUIA 5 PASOS +
MINI GUIA MARCA PERSONAL



Va AN DRI ER OIS

CONSIRUIRIPAIS




