
¡Inscríbase YA!

de Junio25 y 26
Medellín Country Club

AGENDA PRELIMINAR

ESTRATEGIAS QUE CONSTRUYEN FUTURO

*Sujeta a cambios



Junio25 de
Medellín Country Club

Ejecutivo global, Coach corporativo 
en social selling y conferenciante 
en Latinoamérica y Europa

Productor y Director de
proyectos inmersivos

Empresario y Conferencista

9:30 - 10:00 a.m.

Receso

José María Vich

CAMACOL: ¿Cómo usar Coordenada
Urbana en sala de ventas?

SESIÓN 1

8:00 - 8:45 a.m.

Registro participantes

7:00 - 8:00 a.m.

Juan Manuel Escobar

Almuerzo
12:30 - 1:30 p.m.

Rodolfo Arenas

11:30 - 12:30 p.m.8:45 - 9:30 a.m.

CONFERENCIA
Más allá de los leads, 
Redes Sociales e IA 

para ser más efectivos
en ventas 

CONFERENCIA
Construyendo el presente

y el futuro con tecnologías 
inmersivas

CONFERENCIA
Empresarios con próposito:
La clave para transformar

a Colombia 

10:00 - 11:00 a.m.

SESIÓN 2 SESIÓN 3
SESIÓN 4



Junio25 de
Medellín Country Club

4:15 - 5:15 p.m.

CONFERENCIA
El nuevo juego de las 

ventas por Redes Sociales 

6:00 - 8:00 p.m.

Felipe Zuluaga
CEO de Impacto Proyectos y líder de 
Real Estate by Mis Propias Finanzas

CONFERENCIA
Maximizando el potencial

y la contribución del equipo:
Construyendo una cultura

de mayor inclusión 
 

Cecilia Pinzón
Speaker internacional y 
executive coach 

1:45 - 3:45 p.m. 

CÓCTEL

SESIÓN 5 SESIÓN 6

3:45 - 4:15 p.m.

Receso



¡Inscríbase YA!

de Junio26
Medellín Country Club



Junio26 de
Medellín Country Club

Green Cities- Regional Lead
IFC

Co-founder & CTO de SkaloTek  Chief IA Officer SkaloTek Data Scientist SkaloTek

Cecilia Lozada Marcela Rojas

8:15 - 9:15 a.m.

CONFERENCIA
La sostenibilidad como

valor agregado para 
enriquecer los argumentos

de ventas

CONFERENCIA
Potencia tu día a día usando herramientas de IA

9:15 - 10:30 a.m.

SESIÓN 7 SESIÓN 8

Andrea Ortiz Melissa Acosta

10:30 - 11:00 a.m.

Receso



Junio26 de
Medellín Country Club

CONFERENCIA

Founder y CEO en Quiiven

Juan Pablo Palmieri

12:00 - 1:00 p.m.

Errores que cuestan millones:
Cómo los equipos comerciales

inmobiliarios sabotean 
sus ventas sin saberlo

Excelencia comercial
basada en un modelo

icónico

CONFERENCIA

Diseñadora de Transformación - 
Transformente

Marcela Moreno
SESIÓN 11

2:15 - 3:15 p.m.

Co-founder y CEO de 
Transformente

Nathalia Miranda

11:00- 12:00 p.m.

CONFERENCIA
Neuroventas en acción:

Véndele a la gente, 
no a la mente 

SESIÓN 9

Almuerzo
1:00 - 2:15 p.m.

SESIÓN 10



Junio26 de
Medellín Country Club

3:15- 4:00 p.m.

CONFERENCIA

Santiago Ruiz
Ingeniero de diseño de producto-
Docente de la Universidad EAFIT

SESIÓN 12

Innovación en acción:
De los retos a las soluciones

4:00 - 4:45 p.m.

Juliana Arias

CONFERENCIA
Aceleradores comerciales:
5 claves para diseñar una 
estrategia que vende más

y mejor

Estratega de negocios experta en 
marketing inmobiliario y marca 
personal 

SESIÓN 13


