
EN TIEMPOS DE INNOVACIÓN DIGITAL

Reinventa
VENTASlas

08:00 A.M.

09:00 A.M.

25 de julio

AGENDA PRELIMINAR

PATROCINADORES

26 de julio

25 26JULIO

Medellín, Hotel Intercontinental

y

INSCRIPCIONES AQUÍ

REG ISTRO PARTICIPANTES

*VERSIÓN PREL IMINAR SUJETA A  CAMBIOS QUE SERÁN 
INFORMADOS OPORTUNAMENTE.

10:00 A.M.

10:20 A.M.
RECESO •  R EFR IGER IO

10:15A.M.

10:45 A.M.
RECESO •  REFR IGER IO

12:45 M.

2:00 A.M.
ALMUER ZO

01:00 P.M.

02:15 P.M.
ALMUERZO

SESIÓN 2 Primeros auxilios para ventas exitosas10:20 A.M.

12:00 M.

09:00 A.M.

10:00 A.M.
SESIÓN 1 Panorama del sector • Presentación Camacol
GUILLERMO HERRERA • Presidente Ejecutivo Camacol Nacional.

SANDRA CARDONA • Comunicadora Social Periodista, Tallerista, Entrenadora de Voceros.

SESIÓN 3 El primer comprador soy yo12:00 M.

01:00 P.M.

MABEL QUINTERO • Mentora en financiación para la compra de vivienda en Colombia, con
más de 13 años de experiencia en el mundo financiero y de bienes raíces.

SESIÓN 4 Gente que marca la diferencia2:15 P.M.

3:30 P.M.

LUIS GUILLERMO BUITRAGO • Experto en comunicación estratégica, liderazgo y
motivación de equipos.

SESIÓN 5  Marketing-inteligente, el poder de automatizar3:30 P.M.

4:30 P.M.

VINCENT' S SANTOLO • Director de Epic Arts Agency y Experto reconocido en marketing
inteligente.
 

SESIÓN 6 Innovación y sus dimensiones estratégicas4:45 P.M.

5:45 P.M.

SESIÓN 1 1 Inteligencia artificial, crónica de una transformación
digital anunciada 

2:00 P.M.

3:00 P.M.

JOSÉ ALEJANDRO BETANCUR • Director NODO -  EAFIT. 

SESIÓN 12 Por confirmar espacio 3:00 P.M.

3:45 P.M.

POR CONFIRMAR CONFERENCISTA 

SESIÓN 13 Por confirmar espacio 3:45 P.M.

4:30 P.M.

POR CONFIRMAR CONFERENCISTA 

SESIÓN 7 Por confirmar espacio8:30 A.M.

9:15 A.M.

POR CONFIRMAR CONFERENCISTA

SESIÓN 10 Descubre cómo ser un Superhéroe de las Ventas11:45 A.M.

12:45 M.

PAOLA BARRERA • Fundadora de Impulsa Coaching SAS, Conferencista internacional, 
Mentora en Ventas, Coach y Master en PNL.

SESIÓN 8 El futuro del REAIL estate: tendencias del mercado 
inmobiliario y el uso de tecnología (IA) en real estate

9:15 A.M.

10:15 A.M.

ADRIÁN HIDALGO •  Chief Commercial Officer - 4S Real Estate.

FEDERICO VÁSQUEZ • Docente EAFIT - Escuela Administración y Director de Proyectos 
Especiales en TRONEX.

SESIÓN 9 ¡En sus marcas, listos, ventas! Estrategias comerciales 
innovadoras

10:45 A.M.

11:45 A.M.

MICHAEL MOLINA • Socio Regional Colombia- 4S Real Estate. 
JORGE WEIGEND • Director de Gerencia Comercial - 4S Real Estate. 

RECESO-R EFR IGER IO4:30 P.M.

4:45 P.M.


