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Tener lo que tengo hoy

iNo es garantia de nadal
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¢Quieres que sea tu
historia?
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Vamos G

meterle ¢ é ¢
G esto
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Comprar vivienda empieza en casa
¢y tu?
¢ya tienes vivienda propia?
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El mejor comercial es
el que tiene la
conviccion de que el
producto que vende

es el mejor.




El mejor especialista
es el que logra
transmitir esa
conviccion G su
cliente y hace que
tome la decision mas
acertada para su
bienestav.
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:Pero como logramos
esto?....

Desmontando objeciones que incluso nosotros
mismos tenemos.
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2 Las noticias no son
alentadoras

D Las tasas estan
muy altas

8 Tenemos un mal
gobierno
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La vivienda no gana
valorizacion

Los numeros no dan buenos
retornos

Es mejor seguir pagando
arriendo



.Y ahora que te

detiene enfonces?
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ue el tiempo sea tu mejor
liado
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