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LA CONSTRUCCION SE QUEDO
ATRAS EN LA CARRERA DIGITAL

o CRECIMIENTO ANUAL OE PRODUCTIVIOAD LABORAL
o (28088-2824)

verecirs [ = o

es todo lo que crecio 3 : ;
productividad del sector en economiagional ([ =-9%
22 anos (2888-2822). En 2 AT 2

| atam & brecha es todavia CEES RN B.4%

mas grande

Fuente: McKinsey & Company, "Delivering on construction productivity is no longer optional” (2824) — 42 paises, S@% del valor
agregado global del sector
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EL PREMIO POR CERRAR LA BRECHA ES ENORME

CUMBRE

us$4es hasta
(billones) es la obra que el +15 %

mundo No podra construir a

B84%

del sector constructor

2040 si la productividad no de productividad y hasta colombiano aun No adopta
mejora — ese mercado o -6% de costos al digitalizar IR 0 spenas explora. El
captura quien si mejore procesos de obra y back- terreno esta libre

office

Fuentes: McKinsey & Company (2824) - McKinsey, "Decoding digital transformation in construction” - Camacol, Encuesta Nacional
BIM 28025




AOUI VIENE LO INCOMODDO

LA FIEBRE DEL
ORO TIENE UN

LADO OSCURO

Hmr=

que

LG

| mala im

Olementacion No es neutra:

| presupuesto, guema credibilidad y

guema la disposicion d
de nuevao.

e tu equi

N0 a intentarlo
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95 7%

de los pilotos corporativos de |
generativa No genera retorno
medible

CUMBRE

Fuente: MIT NABNDOR, "The GenAl Oivide: State of Al In Business 2825

CAMACOL
Construyendo MAS+

US$HS30-40 mil
millones

iINvertidos en esos pilotos que No
despegaron

No son los modelos

La causa es la integracion con los
procesos  la falta de aprendizaje
organizacional

S@% vs 4@%

de empleados usa IR personal en el
trabajo, mientras solo 4% de las
empresas tiene herramientas oficiales
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EL 42% YA ABANDONO LA
MAYORIA DE SUS INICIATIVVAS DE IR

—mpresas gue abandonaron la mayoria
420/ de sus iniciativas de IR: se multiplico x2.5
9 en un ano

CUMBRE

=)
45 A de las pruebas de concepto se
descartan antes de llegar a

o o
1T1% produccion

Y no eran aficionados: tenian presupuesto
dedicado, equipos contratados 4 patrocinio
ejecutivo.

== 225

Fuente: S&P Global Market Intelligence, VVoice of the Enterprise: Al & ML 2825 (N=1808E)




LA PREGUNTH CENTRAL

¢COMO IMPLEMENTAR
IR SIN QUEMARSE?

Un framework de 4 pasos gue empieza donde nadie
guiere mirar: adentro de tu organizacion. - |-
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EL CAMBIO EMPIEZR RDENTRO,
NO CONTRATANDO AFUERRAR

Nadie externo va a "resolverte la IAR". EL camino es volverse [AlI-nativos.

CUMBRE

g, A (o} Q

@1 ac a3 B4
CULTURR L EQUIPO 5 BUY VS BUILD i VENDORS
Quita las barreras Pon el rol al nivel del Prototipa antes de Verifica antes de

para experimentar reto cotizar Firmar
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PRsO 21 UNA CULTURA QUE INVITE AL CAMBIO

SENALES DE RESISTENCIA - AUDITA ACCIONES - DESDE EL LUNES
HOY : ,
v Licencias de IR para todos los roles
> Nadie fuera de sistemas tiene licencia de administrativos
=
7 =-4 horas semanales protegidas para
w Fprobar una herramienta nueva toma automatizar tu propio trabajo
mas de & meses il : T
o Revision mensual de pilotos con decision:
» Los pilotos mueren solos: nadie los cierra escalar, ajustar o cerrar
Ni los escala
e Cada caso se documenta y se comparte,
v Ningun gerente puede mostrar como 18 tambien los fallidos

uso esta semana |

Barrera #1 de adopcion: falta de conocimiento (271.6%) — Camacol, BIM 2825

—————;
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PpARso 2 TU "B@" DEBE SER UN CRACK

CUMBRE

4 PRUEBRAS PARA OQOUIEN LIDERA TU TECNOLOGIRA

v) UsO IR en su propio trabajo esta semana, Y puede mostrarlo

v) Ha llevado al menos un piloto de la idea a

produccion . . "
v) Puede estimar que cuesta una solucion antes de pedir cotizacion

Reporta a la gerencia general, No esta enterrado en lo

administrativo
La camiseta 18 de tu Si hoy resuelve si el TV de la sala de juntas prende, Nno cumple
transformacion ninguna de las cuatro.

Menos de 4 de 4: tu primera inversion en IR es ese rol, no el
software.
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PRS0 TRES NIVELES PARA SACAHRLE

23  VALORALOSMODELODS
&

NIVEL 3 - AGENTES

8 |
~ Procesos completos corren
NIVEL 2 - CEREBRO | .
CORPORATIVO ~ solos: una persona aprueba
~ Unicamente los pasos criticos
% Contratos, actas, |
NIVEL 1- COPILOTO presupuestos y correos

conectados a a IR: cualquiera

Cada empleado usa 1A en su consulta y la respuesta cita |a

Flujo diario: redactar, revisar,;

: : Fuente
analizar, cotizar
indexar (3
O Semanas | iNnformacion una ~, pOr proceso, No por
O® Dias ) licencias + capacitacion VEZ O Meses empresa

NO se salta de cero al nivel 3. cada nivel entrena a 8 organizacion para el siguiente.

4—_——
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EJEMPLO - EL CEREBRO CORPORATIVO
LY Bl EN OPERACION

LO QUE YR TIENES : : :
asistente - cualquiera de tu equipo pregunta

CONTRATOS
3 DOC-2841: Estructura PN

Torre 2 v ;

@ | cOue dice el contrato de estructura sobre
| D

e ACTAS DE OBRA multas por atraso en la Torre 2

Comite #113 - 12 jul 3 e S

CEREBROD Clausula 14.3: multa del 8.1% del valor del
$RESUPUEST25 Cairdexs LUng contr?to por dia calendario de atraso, con tope
orre 2 - revision 7 o e del 19
actualiza solo ,

CORREOS 0 Contrato OC-2841-pag. 12 | 9s
&8 pagosE - compras@ -

oba@

Antes: buscar al abogado y esperar 2 dias. Ahora: 18 segundos, con la clausula exacta.

4————
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EJEMPLO - LIN HGENTE DE FRCTURRS
NIVEL 3 DE PROVEEDORES

S| -+ REGISTRA

ERP -
2 - EXTRRE Causacion
4 3 - CRUZA | #1412
(e PROVEEDOR ©) —
= pl‘DVEEdDr‘@aC... QCEFOS dEl NDI‘tE 2 FaCth'a > DC‘ pngramadD :
=41 \ 15 2ago
Factura o Bl > > ¢CURDRA? )
electronica FE- $48.240.000 _, Factura o *
8834 OBRRE < C Presupuesto
¢ FE-8834.pdf COsTO monto - cantidades NO —+ ESCALA
Torre 2 - 2841 - capltulo -
Estructura Difiera $3.1M
A de la OC

Resumen listo
para el auxiliar

El patron de todo buen agente: automatiza la regla, escala la excepcion. La persona solo ve lo que no cuadra.

—————;
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PASO CONSTRUIRES MAS FACIL QUE NUNCA,
83 PERO NO SIEMPRE ES LH RESPUESTH
o} MODELOS BASE (Claude - GPT - Gemini
_ i _
¢EL VALOR ESTA EN TUS DATOS Y TU PROCESO?
= NV NO
CONSTRUYE COMPRA
Q Buscador de clausulas en tus et e Nomina y contabilidad regulado
contratos
X Vision computacional y = .
Resumen diario de avance porobra | tu proceso seguridad en obra QA Uvval e ENORIG
sy OMParador de cotizaciones vs . [0 ERPysoftware transversal genérico y maduro
presupuesto
El proveedor amortiza el costo entre cientos de clientes; tu
Nno puedes

Regla practica: todo caso arranca como prototipo interno de 2 semanas. Si cubre el 8% del valor, construyelo; si no, sal
a Comprar Con ese aprendizaje.

4————




LIHJ EL NUEVO MATERIRL DEL SECTOR CAMACOL
Construyendo MAS+

PAsSO 24 cREAL MADRID O REAL CARTAHGENA?

Hay vendors que ganan Champions, 4 vendors gue solo se saben vender bien.

CUMBRE

{2 REAL MADRID <] REAL CARTAGENA
v, 2+ Clientes de tu tamano que puedes v Referencias que solo se contactan a
llamar tu directamente traves de ellos
Sisternas con 6+ meses en produccion VS Demos perfectas; ningun cliente con 6
v/ : X =
4y metricas de uso meses en produccion
> Te presentan, con nombre, al equipo El equipo que vende no es el que
que va a ejecutar X gjecuts,  piden contrato anual antes
del piloto

Tu equipo interno disena el piloto, define las metricas Yy decide. Nunca el vendor.

—————;
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EL PLAYBOOK: AS|I SE CORRE UN PILOTO

® DA @ - ANTES DE ARRANCAR ® BEP-91 DIRS : EL PILOTOD CORRE ® DiR 9\ - SE DECIDE
1 proceso - 1 equipo Se evalua con tus datos Funciona: al
= ESCALAR I
reales, Nno con demos Siguiente proceso
Metrica de exito definida | .
El equipo del piloto entrena AIUSTRR |~ Promete una
al siquiente iteracion mas
Linea base actual
:
documentada, sin IR . ,
=2 Rvance revisado cada 2 8 IRk S
semana contra la metrica EERES gggl_é;nenta =

La decision se toma el dia gue termina el piloto, No despues. Matar rapido tambien es ganar.

4————




HABLEMOS.

La A es el nuevo material del sector, pero como
todo material, mal instalada se agrieta. Si estan
tomando estas decisiones, con gusto ayudo.

jp@blinka.co
Jduan Pablo Linares - Cofundador & CEQ, Blinka

Escanea y escribeme directo




