
































































IDENTIFICAR LAS NECESIDADES DE MIS 
CLIENTES DE  ACUERDO AL AVATAR

TENER HERRAMIENTAS PARA DISMINUIR INCERTIDUMBRE SOBRE EL FUTURO- DIVERSIFICAR

TENER MÁS LIBERTAD FINANCIERA Y DE TIEMPO PARA DEDICAR A LO QUE MÁS DESEAN.

APRENDER A IDENTIFICAR LAS MEJORES OPCIONES DE INVERSIÓN

CONTAR CON UN GUÍA O MENTOR QUE LOS ACOMPAÑE EN EL PROCESO

GENERAR CONTENIDO QUE RESPONDA A 
ESAS NECESIDADES

CREAR ESPACIOS DE FORMACIÓN 
VIRTUAL Y PRESENCIAL

REDES SOCIALES

EBOOKS

WEBINARS

LIVES

CONFERENCIAS ETC

GENERAR COMUNIDAD

INVITACIONES A EVENTOS EXCLUSIVOS

BENEFICIOS

ESPACIOS DE INTERACCIÓN. (SENTIDO DE PERMANENCIA)

CONOCIMIENTO  DE LA  COMUNIDAD

SEGMENTACIÓN

IDENTIFICACIÓN DE MÁS NECESIDADES

GENERACIÓN DE OPCIONES DE 
INVERSIÓN

PRESENTACIONES GRUPALES DE OPCIONES DE INVERSIÓN.

PRESENTACIÓN DE OPCIONES DE INVERSIÓN INDIVIDUAL DE ACUERDO AL CONOCIMIENTO DE LOS CLIENTES.

AQUÍ TE LO 

PRESENTAM

OS

Y EL CICLO

SE REPITE Y SE REPITE






















