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Redes Sociales
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OVERVIEW OF SOCIAL MEDIA USE

HEADLINES FOR SOCIAL MEDIA ADOPTION AND USE (NOTE: USER IDENTITIES MAY NOT REPRESENT UNIQUE INDIVIDUALS)

NOTE:

NUMBER OF SOCIAL
MEDIA USER IDENTITIES

5.31

BILLION

SOCIAL MEDIA
USER IDENTITIES vs.
TOTAL POPULATION

SOURCES:
ADVISORY:

QUARTER-ON-QUARTER CHANGE
IN SOCIAL MEDIA USER IDENTITIES ~ SOCIAL MEDIA USER IDENTITIES

+1.4%

+72 MILLION

SOCIAL MEDIA USER
IDENTITIES AGED 18+ vs.
POPULATION AGED 18+

YEAR-ON-YEAR CHANGE IN

+241 MILLION

SOCIAL MEDIA USER
IDENTITIES vs. INDIVIDUALS
USING THE INTERNET

NOT COMPARABLE

WEEKLY TIME SPENT USING

SOCIAL PLATFORMS (INC. VIDEO)

18H 41M

FEMALE SOCIAL MEDIA USER
IDENTITIES vs. TOTAL SOCIAL
MEDIA USER IDENTITIES

45.3%

COMPARABILITY:

GLOBAL OVERVIEW

AVERAGE NUMBER OF SOCIAL
PLATFORMS USED EACH MONTH

6.86

YOY: +0.8% (+0.05)

MALE SOCIAL MEDIA USER
IDENTITIES vs. TOTAL SOCIAL
MEDIA USER IDENTITIES

we
are,
SocCia

<OD> Meltwater




PERSPECTIVES: SOCIAL MEDIA PLATFORM USE

A MIX OF METRICS ILLUSTRATING USE OF THE WORLD'S TOP SOCIAL MEDIA PLATFORMS (NOTE: VALUES MAY NOT REPRESENT UNIQUE INDIVIDUALS)

GLOBAL OVERVIEW
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78M de lineas de celular activas

En COIOmbia 88% de los colombianos con
el 69% de |a celular, tienen un smartphone

. ® 77%tieneaccesoainternet
pObIaCIOn usa desde su celular
. * ® Enpromedio se gastan3.5horas
redeS SOCIaIeS aldiaenredes sociales

*Informacion sacada delinforme Digital 2025: Colombia de Datareportal
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7/ de cadq 10 posibles c_Iientes estan
consumiendo contenido enredes

Y tu ;como estas aprovechando
esta oportunidad?
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;Quién soy yoy por que
estoy aca?
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@® Administradorde empresasde UniAndesy
MBA en Duke University

® DirectordelmpactoProyectos,
estructuradoray desarrolladora
inmobiliariaenfocadaenlogisticay
vivienda

@® SocioyDirectorde Real Estate by Mis
Propias Finanzas, iniciativa de educacion
eninversiones en bienesraices que hace
parte de Mis Propias Finanzas (+2M
followers)




5:38 ol

< mispropiasfinanzas 2

Personales e Inversiones

3.309 1 mill.

@ Aprende de finanzas e inversiones
¥ +30.000 estudiantes
Nuestros Cursos

@ linktr.ee/MisPropiasFinanzas

fQ MPF Inversionistas 16,3K miembros

5:38 PR |
< realestate.mispropiasfinanzas @

REAL ESTATE by Mis Propias
Finanzas

834 154 mil 51
publicaciones seguidores seguidos

Educacion
% Somos parte de @mispropiasfinanzas

_ Aprende de Inversiones Inmobiliarias y Bienes
Raices

@ linktr.ee/realestate.mispropiasfinanza...

Q Real Estate Investors 5 [l 1,6K miembros

Mis Propias Finanzas | Finanzas

publicaciones seguidores seguidos

= : \ FINANZAS PERSONALES
: EINVERSIONES

EVES [ CLUB DE LECTURA (€

Mis Propias Flnanzas
(@MisPropiasFinanzas - 323 k suscriptores - 1.8 K video:
eS1r0S CUrsos ...més

inktr.ee,

282

£\ suscrito v

Principal Videos Shorts Envivo Podcasts Playlists Publicaciones

(ORI  popular  Mas antiguos

TE ESTAN MINTIENDO, NO HAY -2y ¢CO O INVERTIREK
EMPRENDIMIENTO‘ 5809

BURBUJA INMOBILIARIA EN 1:06:37

(81 Siguiendo

Mis Propias Finanzas @
Mis Propias Finanzas @

@MPFinanzas - Empleados de 11-50

Te ensefiamos a mejorar tus finanzas y a invertir ||
Fundada por Caro & Juanpa || +26.000 alumnos §

& Educacion  © Unete a nuestra comunidad

2 linktr.ee/mispropiasfina... [ Se unié en enero de 2020

182 Siguiendo 76.949 Seguidores

Proveedores de e-learning - Bogota « 71 mil seguidores

zg), Natalia y 20 contactos mas trabajan aqui

-
: sgienis ) ()

B Mis Propias Finanzas
Bielo Media

N.290 en Top pédcasts + W 4,9 (1mil) « E

Q8

Episodios

2 Masreciente « Todos los episodios

Mas compartido

DADES!

RAEEEEL  Inversor en Miami: “Estos son

los 3 ERRORES al Invertiren Pr...

Mis Proplas Fmanzasl MPF

39 609,5mil 4,3 mIII

Siguiendo Seguidores Me gt

Seguir también Mensaje v

@& Aprende de finanzas e inversiones
¥ +30.000 estudiantes
Nuestros Cursos

@ https://linktr.ee/mispropiasfinanzastt

e 0
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Y ;qué tiene que ver esto
con el mundo inmobiliario?



.Seacuerdande estas
epocas?
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Caracteristicas poblacionales

enlos70s REALESTATE vy ver

Colombia: Piramide de poblacién

Poblacion Diciembre 1970 >

El 46% de la poblacion era

80+ afios B "
75-79 afios mmv. deO-14anosyel50%del5a
70-74 anios ~
65-69 afios 60 anos.
60-64 arios
55-59 arios
50-54 afios Las personas buscaban:
45-49 arios . ’ .
4045 e 1. Estabilidad economica
gggg afios 2. Familianumerosa
-34 anos .
25-29 afios 3. Grandesespacios
2y anos 4. Ysuobjetivoera
-19 afios .
10-14 afios siempre tener casa
5-9 afios .
0-4 afios propia

-10 -5 0 5 10
datosmacro.com
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reconocenesto?

")

Ahora




Caracteristicas poblacionales

REALESTATE ., v+
actuales

Colombia: Piramide de poblacion

Poblacién Diciembre 2021 » El21% de la poblacion es de O-
B 14 afos y el 70% de 15 a 60

80+ arios

75-79 arios V.. ~ ~
70-74 afios anosyel9% > a 60 anos.
65-69 afios
60-64 afios
gggg afios Las personas:
2549 arios 1. Cambian suforma de vivir
40-45 afios
240 a0 2. Nuelv.o conceptode
30-34 afios familia
Soay 2o 3. Espaciossegunla
15-19 afios necesidad
10-14 afios . .

5-9 affos (X ] 4. Vivenligero

0-4 afios

-10
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Asi como el perfil del cliente ha
cambiado, laforma de vender
tambien



Ventas
inmobiliarias
antes

REALESTATE v, wee

Limitado a salas de ventas, vitrinas,
clasificados o pauta en medios impresos
El alcance eramuy localy presencial
Costos de mercadeo muy altos

Acceso a portales deinformacion tipo
Metrocuadrado, Fincaraiz, etc
Generacion de confianza muy
dependiente de reuniones con el
vendedor



Ventas
inmobiliarias
actuales

*Informacion sacada delinforme Digital 2025: Colombia de Datareportal
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Generacion de contenido para ganarse la
confianza

Investigacion a profundidad del cliente
antes dellegarasalade ventas
Campanas coninfluencers, storytelling,
generacion de valory mucha
segmentacion

Atencion 24/7 por canales gracias a Al
Automatizaciones

Costo bajode mercadeo
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Estamos ante la decision mas
importante para las familias:
la compra de vivienda

Y esacompra depende 100% dela

contianZa
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. Como usar lasredes
sociales atu favor?
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ElI 58% de los compradores de
vivienda investiga primero enredes
sociales e internet, antes deirauna

sala de ventas

El celular se convirtio en tu principal
sala de ventas.

iPonle atencion!
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é Quien es mi 93% 86% 82% 76% 67%
potencial
cliente?

;Qué tipo de contenido consume?
¢(Enquéredsocial puedo hacerese tipo
de contenido?

:De qué longitud debe ser el contenido?
. Como puedo combinar plataformas?
¢.Enqué periodicidad de publicar?
:Como hago para generarle valor?



Red Social é¢Para qué sirve? Tipo de contenido recomendado Formato ideal Objetivo
.. Reels educativos cortos
Posicionar tu marca personal, . . Reels
Testimonios . : e .,
Instagram mostrar proyectos y generar leads N Historias Visibilidad + conexion
. Antes/después
visuales . . . Carruseles
Historias de tu dia como asesor
Tips rapidos
. Alcance organico masivo, contenido [ Mitos . ) Alcance + generacion de
TikTok ) ) ) ) ) Videos verticales de 15-90 s )
viral, explicar procesos simples Storytimes de clientes confianza
Recorridos narrados
.. Videos explicativos
Posicionarte como experto, educar . . . ..
YouTube ] Tours completos narrados Videos horizontales o shorts |Autoridad + educacion
en profundidad ] ..
Casos reales de inversion
. ; Mensajes
: Mensajes automatizados N
Cerrar ventas, nutrir leads, A ] Imagenes o
WhatsApp .. Catalogo de propiedades Conversion directa
mantener seguimiento L ) Enlaces
Seguimiento personalizado
Documentos
L. Publicaciones
) ) Publicaciones de valor i
Alcance intergeneracional, . . . Imagenes )
Facebook . . Videos testimoniale . Leads + comunidad
confianza para VIS o clase media . . Videos
Facebook Live explicativos .
Live
Networking profesional, atraer Casos de éxito Publicaciones escritas Confianza +
Linkedin inversionistas, conectar con Opiniones del mercado PDFs posicionamiento
constructoras Contenido técnico o financiero Infografias técnico




;. Qué deberian
hacer unas
buenas redes
sociales en el
mundo
inmobiliario?
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Llamarla atencion (lacompetenciaes
salvaje

Generar confianza

Educar, educary educarenvezde
vender, vendery vender
Acompanamiento 24/7

Constancia

Al comienzo es mejorla cantidad que
la calidad

Dar herramientas paralatomade
decision



Los 6 pasos para
sacarle “el jugo”
alas redes
sociales en las
ventas
inmobiliarias

REALESTATE vy ver

. Definirmuy bien el nicho

. Escogerelcanalde comunicacion

alineado conelnicho

. Crearcontenido conintenciony que

genere valor

. Constancia, constancia, constancia

“La cara del santo hace el milagro”

. TenCTAsclaros queincentivenaque

hayainteraccion
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La MarcaPersonal: la
nueva tendencia
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El 92% de las personas confian mas
en unarecomendacion dada porotra
persona, asi sea desconocida, que
una recomendacion entregada por
unamarca

*Informacion sacada de la presentacion de Pedro Mejia, Fundador de Visible, seguin estudio de Nilsen



Pedro Mejia
Fundadordevisible

\? visible.
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Como te ,
Como
muestras
. otros
a tl
. te ven
MISMO

[ Intencion ]

[ Percepcion ]
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Casos de Exito
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Lucas Gomez Cuartas
Presidente de Trazos Urbanos
8219 ul 56 8:219 i 56 €l 8:27 ul 56 €3
< lucasgomezcuartas < trazosurbanosco < lucas gomez cua... X & 51 ¢
;:?::SGomez Cuartas | Bienes ﬂ Trazos Urbanos | CO Shorts Videos Sin mirar Vistos
5.019 94,7 mil 1782 1.096 24amlil 73

publicaciones seguidores seguidos

Presidente @trazosurbanosco

esarrollador inmobiliario

&« Aqui aprenderas sobre inversion inmobiliaria &
propiedad raiz... mas

Colombia.

Méas info

(2 s.mtrbio.com/lucas-cuartas (2 s.mtrbio.com/trazosurbanos

publicaciones seguidores seguidos

_ Desarrollamos ecosistemas de ciudad en

2 Presidente @lucasgomezcuartas

Lucas Gomez Cuartas

@lucasgomezcuartas
19.3 k suscriptores « 2.5 K videos

Ver canal

@ lucasgomezcuartas fQ Novedades (&

=B ) o)

2

)

o |

B & &2

Vacantes

H

Proyectos

Charlas Mawala Podcast

®

Noticias

COLIVIN

anwn

Condcenos

V #ABLEMOS LE RAIZ
MOVILIDAD QUE
TRANSFORMA:

EL METRO DE MEDELLIN Y

SU VISION DE CIUDAD

EPISODIO 107

o4

EP.107 Movilidad que transforma: el
Metro de Medellin y su vision de ci...
Lucas Gémez Cuartas - 581 vistas - hace 5 dias
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Roberto Moreno
Fundadory Presidente Grupo Amarilo

Roberto Moreno @ - siguiendo 6,30 VAN {PROMOS UNICAS l n PN Amarilo S.A.S.
| Fundador & Presidente de Grupo Amarilo | Co... QUE NO SE REPITEN! | jll 164.152 seguidores
Tmes - ® [0l L 1semana - ®
Visitamos Toll Brothers, el mayor constructor de T ¢Gastar o invertir? ) )
vivienda de lujo en Estados Unidos, y fue una L ‘ La prima puede ser ese impulso que necesitas para
experiencia increiblemente ennquecedora Ver ..mas empezar a construir patrimonio. Utilizala de ... mas
Amarilo S.A.S. ©
Unidos construimos pais
Roberto Moreno @ - 2*
| Fundador & Presidente de Grupo Amarilo | Construccion - Bogota, Colombia « 164 mil seguidores -« A
Empleados de 1 mil-5 mil » o> EN ESTE VIDEO QUEREMOS CONTARLES SOBRE

Construccién de espacios inclusivos, seguros y
sostenibles | Innovacion | Sostenibilidad |
Sostenibilidad ambiental |

0 Juan Camilo y 6 contactos mas trabajan aqui PRI MAs Y

D (/5o ) O G

Inicio Acercade Publicaciones Empleos

Amarilo S.A.S. - University of Florida
Bogota, Distrito Capital, Colombia

©@ 0

Conoce méas sobre Amarilo &

27.831 seguidores - Mas de 500 contactos 09
Daniel Gerardo Chaparro Pérez, Lukas Giraldo Todas Imagenes Videos Articule ¢ N [S) 2 “
y 395 contactos en comin mas %~ Recomendar Comentar Compartir Enviar
e = CeO 765 15 comentarios - 9 veces compartido
v Siguiendo 2+ Conectar ) A
Amarilo S.A.S. Z\ Amarilo S.A.S.
(] (o] ® [ / 164.152 seguidores jill 164.152 seguidores
%Y Recomendar Comentar Compartir Enviar 3dias - ® 1semana - ®
Acercade Desde Amarilo alzamos la voz para decir: la violencia no
Cuando cumpli la mayoria de edad tenia clara mi meta: moll:;?? y:rggeong(; Sg{“‘e”d:manl 8 constrye: .
Ser un lider del sector de la construccién en Colombia, thaacs & L 910k - mas
2 ; : ®
31 a(r;osI después, tengo la gran fortuna de estar justo ‘v Qs _e_ ] 1
onde lo:sone: EYeRInas Inicio Mi red Publicacion Notificaciones Empleos = 1§
@
L, H 2 =
Inicio Mi red Publicaciéon Notificaciones Empleos

_Destacado
P

[P arn = e L O arw r Y e




Luis Aurelio Diaz
Presidente Grupo Oikos

Destacado

Luis Aurelio Diaz

#ConOIKOSPuedo Newsletter

Luis Aurelio Diaz Jimenez - ter
Presidente en Grupo OIKOS

Grupo Empresarial OIKOS - Regent's University London
Bogota, Distrito Capital, Colombia

20.534 seguidores - Mas de 500 contactos
Newsletter - Luis Aurelio Diaz
Publicacién mensual - 4.913 suscriptores

Un espacio para hablar sobre el sector,
tecnologia, sostenibilidad y mas.

V Te has suscrito

2 Daniel Gerardo Chaparro Pérez, Lukas Giraldo
y 702 contactos en comuin méas

GEECTTTTID

Acerca de

[ele]

Ingeniero Industrial, MBA del London Regent College,
Master en Marketing in Management

del Bouthmonth university, empresario con
conocimiento en andlisis financieros, desarrollc... ver mas

Actividad
20.534 seguidores

MW | - ontarine

\Vidane I

® =1 =
—— ® 20 =
estacado Inicio Mi red Publicaciéon Notificaciones ~ Empleos

Newsletter

= L.

|
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Publicaciones de la pagina

QUELAPRIMA &' Lo Ere
\ NOSETEVAYA -y (i

' 3 2. Grupo OIKOS - =
OIKOS 2R > 843 seguidores o
(o ot 23 horas + ®
@ {Tu nuevo hogar en Tunja te espera! iLe
W | L
Grupo OIKOS @ OIKOS Panoramik te ofrece apartamentos
iConstruyendo Futuro! is de 1, 2 y 3 habitaciones en el sector ... mas El|
Construccion - bogotd, Bogota - 43 mil seguidores -
Empleados de 201-500
ﬁ Luis Aurelio trabaja aqui
®
Inicio Acercade Publicaciones Empleos
Resumen @
% Desde 1979 €® 4 - 2 comentarios - 2 veces compa... &

W Creando hogares sostenibles con certificacion
#EDGE

<» Confianza, calidad y respaldo en cada ... ver mas (5 S) r:J ﬂ {

Sitio web O ® 000 OO0

oikos.com.co

Mostrar todas las publicaciones =
Mostrar todos los detalles =
® as 20 =
. . Yo Inicio Mi red Publicacion Notificaciones  Empleos

Publicaciones de la pagina

] - 20 =



Lukas Giraldo

Gerente General Grupo Macana

8:33 ol 56 B8

& [ Q Lukas Giraldo

CONST

Con mas de 25 afos de

Lukas Giraldo @ - ter

Gerente General Grupo Macana SAS

Grupo Macana S.A.S - Cambridge Judge
Business School
Bogotd, Distrito Capital, Colombia

www.grupomacana.com

7908 seguidores - Mas de 500 contactos

‘ Jose Ernesto Rivera Rueda, Jose Alirio
Gonzalez Lopez y 391 contactos en comuin mas

GEECTIETEED O

Acerca de

Experienced Manager with a demonstrated history of
working in the construction industry. Skilled in

Namatiatian Dicinace Dianninm Canectriintian Crhnanielh

8:35 ol 56 EB

X @ m.youtube.com
Instagram

@ Hablemos de vivienda Q }

SOMOS DOS INGENIEROS
CIVILES APASIONADOS POR

LA VIVIENDA EN cOLOMBIA Ml
0o0e g ¢

Hablemos de vivienda

(@Hablemosdevivienda_

_— 526 suscriptores + 33 videos

Somos dos Ingenieros Civiles apasionados por la vivienda en
Colombia. Aqui discutiremos y analizaremos las notic ..mas

instagram.com/grupomacana y 1 vinculo mas

Suscribirse

Principal Videos Buscar

Videos

2 GERPRO Herramientas
tecnoldgicas para :
Gerentes de Proyect...

213 vistas - hace 9 meses

REALESTATE sy mer

8:35 .1l 56 €3

< LinkedIn

El podcast

R LT R T [T T TR T

GRUPO MACANA, EL PODCAST
0 Grupo Macana

Podcast - 4 episodios - Se actualizé hace 3 dias

Te ensefiamos 11 pasos clave para llevar con éxito la
comercializacion de un proyecto de vivienda, desde la  ...mas

P Reproducir todos 2

Paso 3: Estrategia de
ventas | Aspectos...
Grupo Macana

20 vistas - hace 3 dias

’

N J
ESTRATEGIN DEVENTAS
> « 2:59

Paso 2: Definicion de
producto | Lo que...
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La Venta arranca ® Lasempresasinmobiliarias con
estrategias de social media venden 2x
mucho antes de que més rapido
. ® Losagentesinmobiliarios con marcas
em pleces a Vender . personales generan 3x mas consultas por
listado
® 47% delasempresasinmobiliarias
AproveCha |aS redes y reportan que los leads mas calificados
llegan porredes sociales
pueden ser tu arma ® Enpromedioelcostoporleadsereduce
secreta : un 40% con estrategias de social media *

*Informacionsacada del informe 2023 Latin American Proptech Report
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