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Soy Mateo Jaramillo

e Consultor experto en ventas inmobiliarias

e Hago parte del equipo de Vecindario, una PropTech
donde estamos obsesionados con que toda familia
pueda tener un hogar.

® Acompanamos a las constructoras para que el suefio de
sus usuarios de comprar casa, sea posible e increible.

e Estamos potenciando a las empresas inmobiliarias con
metodologias de venta y una plataforma “ready-to-use”
para optimizar su estrategia comercial a partir de la
transformacion digital

® Me apasiona el marketing digital, viajar en moto y mis
perros.




Registro a taller | Descarga
de memorias, recursos
practicos y ebook de
transformacion digital
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Estamos aqui para que obtengamos excelentes

comerciales:

Ritm& Costc.r Punto de

ventas venta equilibrio
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> ¢Sabemos cuanto

\ s e
venderemos én los préximos 3
meses?
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La venta de un inmueble, a pesar de
que responda a un hito comercial,
requiere un proceso de articulaciény
estrategia de varios equipos.

vecindario



Usuario
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Metodologia para generar mayor
eficiencia en la consecucién de
ventas inmobiliarias, logrando
integrar todas las dreas desde el
disefio del proyecto hasta la
etapa final con plena satisfaccion
de un cliente: Houselling
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Desarrollo de la oferta:

Investiga el mercado, identifica las
necesidades de tu publico
objetivo y obtén datos e insights
para crear proyectos inmobiliarios
con mayor potencial de venta.
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Atraccion de usuarios:

Atrae usuarios interesados en
compra de vivienda a través de
acciones digitales y analogas.
Garantiza que puedan acceder en
detalle a tu oferta y dejar un
registro cuando encuentren un
inmueble que satisfaga sus
necesidades.
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Desarrollo de usuarios:
Comparte contenido y
herramientas para educarlos en el
proceso de compra y que puedan
identificar el momento vy la
Mmanera para pagar un inmueble.
Perfila a quiénes se encuentran
mas cerca de esta etapay
asegura que tengan un
acompafiamiento personalizado
por parte de tu equipo.
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Experiencia de compra:

Haz que la compra de tu inmueble
sea facil y autogestionable,
integrando los diferentes actores
que intervienen para que tu
usuario pueda comprar el
inmueble que desea sin
obstaculos.
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Acelerar nuestro flujo comercial
Customer journey



DESCUBRIMIENTO

Conocen

el proyecto

CONSIDERACION

Generan un
acuerdo de
plan de pagos

Evaltan su
capacidad
econdmica

Acceden al
detalle de
la oferta
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DECISION

Accionan su
decision de
compra

Se vinculan

al proyecto




Ha completado la informacion
necesaria para tomar
una decisién de compra

DESCUBRIMIENTO CONSIDERACION

Acceden al Evaltdan su Generan un
detalle de capacidad

la oferta econdémica

Conocen

acuerdo de

el proyecto plan de pagos
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Taller:

¢Cuales canales impactan a mis usuarios?
¢Cuanto tiempo tarda, por canal, en llegar a la decision?



;.Como acelerar cada canal?
c.Como crear canales mas
rapidos?
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Simuladores
Pauta de pago Agenc.;r

Automatiz.’m .Scorl‘ng Prospectador
financiero
Landing Revista SEO
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hogares
L | posibles
»

tener

casa propia
es posible

e increible







Landing de registro

Material descargable

Formato para ejecutar el taller
Elementos interactivos para el taller
Postal con descargable

Postal de Vecindario Suite

Souvenir
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