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Vincent's Santolo
Empecé en el marketing digital a los 19 años, lo que me ha permitido estar 
en constante evolución y seguir trabajando en una industria que siempre 
está cambiando. ¡Eso sin contar que he trabajado con más de 150 marcas, 
tipo Marriott, L'Bel, Esika, Sofitel, Policia Nacional, Enel, Datacredito 
Experian, Crehana, ALDIA Logística, Servientrega, entre otras. 

Actualmente:

• Director de Epic arts Agency 
• Creador de una agencia de marca personal
• Columnista en Emprendedor.com
• Conferencista 

Shopify me ha reconocido como uno de los expertos en inbound 
marketing más destacados de Latam y en LinkedIn como un Top Voice. 



"El marketing intelligence 
transforma datos en 

decisiones estratégicas, 
impulsando el éxito 

empresarial"



¿En qué consiste el marketing 
inteligente?

Análisis de la Audiencia: 
Segmentar y entender a la 

audiencia para orientar estrategias 
de marketing efectivas.

Uso de Datos: 
Recopilar y manejar datos precisos 

de ventas, clientes, mercado y 
competidores.

Automatización: 
Utilizar herramientas 

automatizadas para gestionar y 
optimizar campañas de marketing.

Acciones en Tiempo Real: 
Tomar decisiones informadas y 
ejecutar acciones rápidamente 

ante cambios del mercado.



“El 67% de los especialistas en marketing 
afirman que el marketing de contenidos, es 
clave en el marketing inteligente, para 
generar demanda y leads”



GENERACIÓN DE DEMANDA

01 Creación de contenido de 
valor - Inbound Marketing

02 Landing adaptables 
dependiendo del target

03 Pauta publicitaria con 
Inteligencia Artificial

04 Lead nurturing mediante 
email marketing

El marketing inteligente potencia la capacidad de las 
empresas para conectar con sus clientes de manera 
más efectiva.



Existen diferentes tipos de 
públicos, por tal motivo, la 
estrategia de contenido 
debe estar enfocada en 

generar contenidos 
específicos.

CONTENT MARKETING

Céntrate en que el 
contenido a compartir 

genere que las personas 
pasen tiempo viendo tu 

perfil.

REAL TIME CONTENIDO ADAPTADO



3 tipos de personas

Smart Content
 

Es una persona tan 
ocupada como una 

estrella de cine.

Interactive
 

¡Es el alma de la fiesta! 
Hablando en serio, es el 

público objetivo al que le 
gusta un contenido más 

creativo e interactivo.

Inmersive
 

Es el público que 
cuenta con mucho 

tiempo libre, suele estar 
muy conectado en los 

medios digitales.



Smart Content Interactive Inmersive



Smart Content Interactive Inmersive



Es una página de destino responsiva y efectiva, la cuál se adapta 
dependiendo del público objetivo.



“Las landing pages 
adaptables pueden 
aumentar las 
conversiones entre un 
30% y un 50%”



Primero es la 
visibilidad

01
Mantén campañas 
activas de leads

02

Usa los pixeles de 
seguimiento

04
Acota el público con 
diferentes intereses

05

Segmenta por 
dispositivo

03

Cierra los leads en el 
mismo destino

06



la experimentación en 
la pauta nos permite 
disminuir el cpr



Siempre debemos contar con diferentes tipos de anuncios, mensajes, 
diseños e incluso call to actions.



LEAD NURTURING
Educación y preparación del 
cliente: Nurturing de leads 
proporciona contenido 
relevante que ayuda a los 
clientes a tomar decisiones 
informadas, aumentando las 
conversiones.

Fidelización de clientes: 
Comunicación continua y 
contenido personalizado 
fomentan la lealtad y el cross-
selling, incrementando el valor 
del cliente a largo plazo.
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1
Segmenta tus leads: Clasifica a los 
leads según su etapa en el proceso 
de compra para personalizar el 
contenido.

3

4

5

Crea contenido educativo: 
Ofrece guías y recursos que 

posicionen a tu marca como 
experta en su sector y ayuden a 

los leads.
Implementa email marketing: Envía 
correos personalizados y 
automatizados para mantener el 
interés y nutrir a los leads.Establece flujos de trabajo 

automatizados: Utiliza herramientas de 
automatización para enviar mensajes 

específicos según el  lead. Mide y ajusta estrategias: Evalúa el 
rendimiento de tus acciones y 
modifica el contenido y la frecuencia 
según los resultados obtenidos.



En el marketing inteligente, si no 
automatizas procesos, limitarás tu 
crecimiento.







Bonus Track
IA



chatsonic



Fliki



perplexit

y



¿Ahora qué debo 
hacer?



20% 80%

aplica la fórmula 

La tecnología correcta 
para tu marca

Estrategias de marketing 
que mantengan a la 

marca a la vanguardia.



Existe una frase "vender sin 
vender" para que eso suceda, 

debes construir una marca 
sólida, ganarte la confianza de 

tus seguidores y aplicar un 
marketing inteligente.



¡Muchas gracias!

Sobre mí

vincentssantolo

info@vincentssantolo.com
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